
Sie möchten sich auf die  
Zukunft vorbereiten?
Wir helfen Ihnen dabei,  
Ihren Weg zu finden
Wenn Sie Ihr Unternehmen 

skalieren und weiterentwickeln, 

kann Insight Ihnen helfen, 

Ihre Infrastruktur zu planen, 

aufzubauen, zu verwalten und 

zu unterstützen.

Insight für ISVs



Bei der Planung Ihrer nächsten Wachstumsphase ist es wichtig, dass Sie Ihre 

Infrastruktur berücksichtigen. 

Unabhängig davon, ob Ihre Produkte in der Cloud oder auf Ihrer eigenen 

Hardware aufbauen – Ihre Kund*innen werden zunehmend in komplexeren 

Softwareumgebungen arbeiten. Es ist wichtig, sicherzustellen, dass Sie Ihre 

Produkte entsprechend anpassen können, während Sie darauf achten, dass 

diese im Zuge der Skalierung auch profitabel bleiben. 

Je mehr Dinge sich ändern, desto 
weniger sollten Sie unverändert lassen.

Wie entwickeln sich die Anforderungen der Kund*innen?

M A R K T

Mobilität

Aktuelle globale Ereignisse 

haben Unternehmen 

gezwungen, Remote-

Arbeitslösungen in 

beispiellosem Umfang 

einzuführen.

Was bedeutet das für ISVs?

Hybrid Cloud

Neben dem Trend hin zur 

Cloud gibt es auch einige 

Bewegungen außerhalb 

davon, da die globale 

Datenregulierung strenger 

wird.

Skalierung der Bereitstellung von lokal 

entwickelter Software in der Cloud.

Ausrichtung Ihrer Workloads und 

Technologie und Einführung von Cloud-

Plattformen, um neue Skalierbarkeit, 

Flexibilität und Reichweite zu erreichen.

Flexibilität

Volatile Märkte bedeuten, 

dass Unternehmen in 

der Lage sein müssen, 

Services entsprechend der 

Nachfrage nach oben und 

unten zu skalieren, um die 

Kosten im Griff zu behalten.

Cloud-basierte Lösungen für privates 

Hosting ausrichten.

Anpassung von Workloads und 

Governance, um Ihre Produkte auf lokal 

gehosteter Hardware auszuführen, um 

die Datensouveränität aufrechtzuerhalten 

oder die IP zu schützen. 

Hybrid cloud MobilityFlexibility



Ein sich schnell verändernder Markt wirft mehrere 

Überlegungen auf, wenn man Services weiterentwickeln 

möchte …

Lösungen müssen agil sein

Produkte sollten nicht durch die Plattform,  

auf der sie erstellt wurden, beschränkt werden. 

Dies bedeutet, lokal gehostete Produkte für 

eine Nutzung über die Cloud zu erweitern und 

andererseits cloud-native Software anzupassen, 

sodass sie on-premises genutzt werden kann, 

um regulatorische Anforderungen zu erfüllen.

Lösungen müssen kostengünstig sein

Viele Unternehmen migrieren, um Kosten 

zu sparen, aber die Vielschichtigkeit der 

Lizenzierung kann komplex werden, und 

ineffiziente Konfigurationen können zu 

unnötigen Ausgaben führen. Lizenzen müssen 

optimiert werden, um Margen zu schützen, 

während Sie Ihren Kund*innen immer noch das 

bestmögliche Produkt liefern.

Kund*innen benötigen fortlaufenden Support

Einmalige Transaktionen sind für unsere 

Kund*innen in einem Markt, der sich von 

einem Tag zum nächsten dramatisch verändern 

kann, nicht hilfreich. Neben der grundlegenden 

Fehlerbehebung benötigen Kund*innen 

Optionen, um ihre Services kontinuierlich 

zu optimieren, zu skalieren und auf ihnen 

aufzubauen. 

Eine strategische Entwicklung.
M A R K T



Insight ist ein Spezialist für Softwarelizenzierung, Workloads und Plattformen. 

Ein neuer Ansatz in Richtung Hybrid Cloud.
W E R  W I R  S I N D

Verwalten Sie Kosten und Risiken

Optimieren Sie Ihr Setup und planen 

Sie die Migration sorgfältig, um 

Vorteile zu maximieren und Risiken 

zu minimieren.

Entwickeln Sie Ihr Angebot

Schaffen Sie neue Flexibilität und 

Skalierbarkeit, um Ihren Kund*innen 

zu helfen, sich in einem volatilen 

Markt zurechtzufinden.

Wir nutzen unsere Erfahrung in der Infrastrukturstrategie, um Unternehmen wie 

dem Ihren zu helfen, seine Produkte in neuen Umgebungen zu implementieren,  

zu skalieren und weiterzuentwickeln – unabhängig davon, ob sie in der Cloud oder 

auf eigener Hardware entwickelt wurden.

Unser oberstes Ziel ist es, Ihnen dabei zu helfen, Ihr Kundenangebot 

anzupassen und weiterzuentwickeln, damit Ihr Engagement profitabel 

bleibt und auf die Anforderungen Ihrer Kund*innen ausgerichtet ist, damit 

sie in immer komplexeren hybriden Softwareumgebungen arbeiten können. 

Bauen Sie wiederkehrende 

Umsätze auf

Unterstützen Sie Ihre Kunden bei 

der Bewältigung der Komplexität 

und der Optimierung der Produkte, 

die sie bei Ihnen kaufen.

Bauen Sie Kundenbeziehungen 

aus

Engagieren Sie sich in der 

Customer Journey und bauen 

Sie Beziehungen über einmalige 

Transaktionen hinaus aus.

Evolve your o�ering
Manage costs & risks

Build recurring revenueGrow customer relationships



Insight kann Sie durch alle Phasen Ihrer strategischen Cloud-Reise begleiten, von der ersten 
Sondierung der Möglichkeiten und Vorteile der Cloud oder hybrider Möglichkeiten bis hin zum 
Support und der Optimierung nach der Migration.

Annahme eines strategischen Ansatzes 
für die Cloud.

Build
Wenn Sie bereits entschieden haben, was Sie tun müssen oder mit der Migration schon 
begonnen haben, können wir Ihnen helfen, Ihre gewählte Infrastruktur zu migrieren, einzurichten 
und zu optimieren. 
• Erstellen Sie eine detaillierte Migrations-Roadmap, um Workflows, Architektur und 

Modalitäten der einzelnen Workload-Migrationen zu ermitteln.
• Bewerten Sie die Migrationsbereitschaft, einschließlich einer Nutzen- und Risikoanalyse.
• Migrieren Sie Ihre Systeme mit Insight Migration Services.

SERVICES: Migration Services, Azure Foundation

Plan
Wenn Sie planen, einige Workloads in die oder aus der Cloud zu migrieren, 
helfen wir Ihnen, die Möglichkeiten, Nutzen und möglichen Risiken zu bewerten.
• Verbessern Sie Ihr Verständnis der Feinheiten der hybriden Infrastruktur.
• Erfahren Sie, wie sich neue Technologien auf Unternehmen und Mitarbeiter*innen auswirken 

und wie sich dies auf Ihre technischen Anforderungen auswirkt.
• Bewerten Sie die aktuellen und zukünftigen Anforderungen Ihres Unternehmens und 

erstellen Sie einen Migrationsplan.

SERVICES: Hybrid/Public Cloud Assessments

Manage
Sobald Ihre Workloads migriert wurden, kann Insight Ihnen helfen, Ihre neue Einrichtung durch 
laufende Managed Services zu optimieren und zu überwachen.
• Optimieren Sie die Effizienz und verbessern Sie den Geschäftswert Ihrer gewählten Lösung.
• Machen Sie langfristige Verbesserungen.
• Holen Sie sich professionelle Unterstützung von einem engagierten Spezialistenteam.
• Halten Sie Ihre Lösungen mit automatischen Anpassungen auf dem neuesten Stand.

SERVICES: Managed Azure

Support
Bei alltäglichen Herausforderungen können Sie sich auf den spezialisierten Helpdesk und 
Support bei der Fehlerbehebung verlassen.
• Überwachen Sie Ihre Softwareumgebungen und lösen Sie Vorfälle schnell.
• Holen Sie sich professionelle Unterstützung von einem engagierten Spezialistenteam.

SERVICES: Laufender Support (OneCall)

W A S  W I R  T U N

PLan

Build

Manage



Managed Services

Wir bieten ein umfangreiches Service-

Portfolio, das Sie bei der Verwaltung 

und Optimierung unterstützt.

Expertise auf mehreren Ebenen

Wir können Ihnen dabei helfen, 

Lizenzen, Workloads und 

Plattformen zu verstehen. 

Hersteller-Partnerschaften

Wir haben mehrere 

Anbieterprogramme entwickelt, 

um maßgeschneiderte 

Lösungen zusammenzustellen.

Globale und lokale Reichweite 

Wir können lokal mit globaler 

Abdeckung und Kapazität 

agieren.

Im Gegensatz zu herkömmlichen Anbietern bei der Softwarelizenzierung konzentrieren wir 

uns darauf, Ihr Unternehmen schneller zu machen, indem wir Ihre bestehende Einrichtung 

optimieren und Ihre zentralen Workloads transformieren, um neue Möglichkeiten zu nutzen. 

Wenden Sie sich an Ihre lokale Ansprechperson von Insight, um mehr zu erfahren, oder senden 

Sie uns eine E-Mail an partnership@insight.com.

Wir scheuen keine Mühen, damit Sie 
schneller vorankommen.

Die Anforderungen Ihrer Kund*innen 
entwickeln sich weiter.
Stellen Sie sicher, dass Sie bei der Reise 
dabei sind.

W A R U M  W I R

Multi-level  xperience Vendor partnerships

Global & local coverage managed services


